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mieszkania przez Internet?

lak sprzedawac i kupowa¢ mieszkania przez Internet?

Zycie codzienne ludzi coraz bardziej zwigzane jest z przestrzenia wirtualna.
To juz nie tylko portale spotecznosciowe, dostep do wiadomosci, ale coraz
czesciej dokonywanie zakupéw. W efekcie, wiele oséb planujacych kupno
mieszkania, wybiera wtasnie Internet. Podpowiadamy, czym sie kierowac
szukajac wtasnego “M” w sieci, aby transakcja byta nie tylko
satysfakcjonujaca, ale i bezpieczna.

Nie jest to oczywiscie jedyna opcja, jednak ostatnimi czasy najbardziej popularna.
Ok. 90% wszystkich ogtoszen dotyczgcych kupna lub wynajmu nieruchomosci
znajduje sie w sieci. Gdzie szuka¢? Mozliwosci jest catkiem sporo, oprocz
popularnych portali ogtoszeniowych typu domiporta.pl czy rynekpierwotny.pl,
istniejg takze serwisy, ktore opierajg sie na zakupach grupowych, gdzie
przedstawiciele stron negocjujg nizsze “hurtowe” ceny, a gdy zbierze sie wieksza
liczba chetnych, dochodzi do transakcji. Tego typu serwisy zaczety powstawac juz

kilka lat temu, ale nie zyskaty wiekszego uznania.
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- Nalezy uwazac na takie portale - przestrzega Piotr Kijanka, Dyrektor ds.
sprzedazy i marketingu w Grupie Deweloperskiej Geo. - Przede wszystkim dlatego,
Ze za nimi najczesciej stojg osoby prywatne, majqce niewielkie pojecie o branzy. Z
tego powodu czesto negocjacje z deweloperem koriczyly sie fiaskiem. Polecamy wiec
skorzystac z doswiadczenia profesjonalistow, ktdrzy zapewniq bezpieczeristwo

transakcji - dodaje.

Poszukiwania w sieci majg jednak wiele zalet: sg niemal nieograniczone i
dostosowane do naszych potrzeb. Mozemy tez kierowac sie wtasnymi kryteriami
dotyczgcymi lokalizacji, powierzchni czy ceny. A co najwazniejsze, od jakiegos

czasu, to deweloperzy wychodzg naprzeciw naszym potrzebom.

Kupuje to, czyli jak naby¢ wtasne “M” na Facebooku

Do potencjalnego klienta najtatwiej dotrze¢ przez portale spotecznosciowe. To
tam rejestrowany jest najwiekszy ruch wsréd uzytkownikdédw oraz rozwoj

konkretnych fanpage’éw.

- Firmy deweloperskie, oprocz profesjonalnych stron www, zaktadajq profile, gdzie
informujq o swoich inwestycjach czy obowiqzujgcych promocjach - wyjasnia Piotr
Kijanka - To wszystko przybliza ludziom dziatania firmy, wptywajqc réwniez na jej
wizerunek, a takze moze zaprocentowac przysztym poleceniem wsréd znajomych. Jest

to na tyle dobre narzedzie, ze pozwala dotrzec do duzego grona 0sob - dodaje.

Aktywnos$c¢ potencjalnych nabywcow mieszkan jest tym bardziej zrozumiata, ze
docierajg do nich coraz bardziej trafne reklamy. Dzieki opcji targetowania
Facebook Ads, w tym wykorzystaniu wiedzy o klientach dewelopera za pomocg

Pixela Facebooka, przekaz dociera do 0oséb o konkretnych cechach osobowych,
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zainteresowaniach. Dla przyktadu, z prowadzonych statystyk wynika, ze liczba
0sOb, w przedziale wiekowym 25-34, ktéra czynnie szuka mieszkania na

Facebooku w okolicach Krakowa przekracza 400 tys.

Juz teraz gtdbwnym zrodtem poszukiwania ofert jest Internet. Wiosng 2016 roku,

lzba Gospodarki Elektronicznej opracowata raport pt. “Lubie to czy Kupuje to”, z
ktérego wynika, ze uzytkownicy, ktérzy obserwujg marki na Facebooku piec razy
czesciej dokonujg zakupu. Dotyczy to réwniez firm deweloperskich, ktorych

obecnos$¢ na portalach spotecznosciowych jest coraz wyrazniejsza.

“Kup teraz” to jednak nie jedyna opcja dla zainteresowanych nieruchomosciami.
W Internecie mozna tez przejrze¢ komentarze o deweloperze, sprawdzic¢ recenzje
i ilos¢ gwiazdek na Facebooku. Dobrym pomystem jest zapisanie sie na
newsletter, dzieki ktéremu jako pierwsi dowiemy o dniach otwartych i

promocjach.

Internet wyzwaniem dla deweloperéw

Internet i media spotecznosciowe to jednak nie tylko szansa, ale i wyzwanie dla
deweloperow. Promocja nieruchomosci w sieci ma bowiem coraz wieksze
znaczenie w podejmowaniu decyzji zakupowych. Wazne jest budowanie
Swiadomosci marki, zamieszczanie zdje¢, wizualizacji, podkres$lenie atutéw oferty
i korzysci wynikajgcych z zainwestowania w mieszkanie w okreslonej lokalizacji, a

to wymaga dodatkowego naktadu pracy.

- Zdajemy sobie sprawe jak dziatajq social media, dlatego dbamy o ciggtq interakcje w

sieci na linii przedsiebiorca - klient - podsumowuje specjalista Grupy Geo. - Warto
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jednak pamietac, ze nic nie zastgpi bezposredniej rozmowy ze sprzedawcq, dlatego

zawsze zachecamy klientow do kontaktu z nami - dodaje.

Wiecej informacji:
Katarzyna Krupicka
e-mail: katarzyna.krupicka@primetimepr.pl

tel. 12313 00 87
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